
 

 

นโยบายการแข่งขันทางการคา้ 

บริษัทเอสซีจี เคมิคอลส ์จ ากัด (มหาชน) 
 

ที่ประชุมคณะกรรมการบริษัท ครัง้ที่ 279 (15/2564) เมื่อวันที่ 18 ธันวาคม 2564 มีมติอนุมัตินโยบาย
การแข่งขนัทางการคา้ เป็นครัง้แรก ซึ่งต่อมาไดม้ีมติที่ประชุมคณะกรรมการบริษัท ครัง้ที่ 282 (3/2565) เมื่อวนัที่ 
30 มีนาคม 2565 รบัรองใหม้ีการใชน้โยบายต่อเนื่องเมื่อมีการแปรสภาพเป็นบรษิัทมหาชนจ ากดัแลว้ 

นิยามศัพท ์
เอสซีจี เคมิคอลส ์หมายความว่า บริษัทเอสซีจี เคมิคอลส ์จ ากัด (มหาชน) และบริษัทย่อยของบริษัท

เอสซีจี เคมิคอลส ์จ ากดั (มหาชน) ตามงบการเงินรวม 

บรษิัทเอสซีจี เคมิคอลส ์จ ากดั (มหาชน) ("บรษิัท") และบรษิัทย่อย (รวมเรียกว่า "เอสซีจี เคมิคอลส"์) ให้
ความส าคญัต่อการด าเนินธุรกิจอย่างเป็นธรรมภายใตก้รอบของกฎหมาย โดยค านึงถึงจริยธรรมในการประกอบ
การคา้ ประโยชนข์องลกูคา้และคู่คา้ รวมถึงความเป็นธรรมในการแข่งขนักับผูป้ระกอบธุรกิจรายอ่ืนภายใตก้รอบ
ของกฎหมายการแข่งขนัทางการคา้ ที่ประชุมคณะกรรมการบรษิัทจึงไดม้ีมติอนมุติันโยบายการแข่งขนัทางการคา้
ฉบบันีข้ึน้ โดยใหก้รรมการ ผูบ้รหิาร และพนกังานเอสซีจี เคมิคอลสท์ าความเขา้ใจและถือปฏิบติัอย่างเครง่ครดั 

นโยบายการแข่งขันทางการค้า 
1. เอสซีจี เคมิคอลสป์ระกอบธุรกิจอย่างเป็นธรรม มีจรยิธรรม เคารพกฎกติกา และปฏิบติัตามกฎหมายเรื่องการ

แข่งขันทางการคา้อย่างเคร่งครดั เอสซีจี เคมิคอลสจ์ะไม่กระท าการใด ๆ อันอาจส่งผลใหเ้กิดความไม่เป็น
ธรรมทางการคา้ ขดัขวางกลไกตลาดหรือการแข่งขันเสรี หรือมีผลเป็นการท าลาย ท าใหเ้สียหาย กีดกนัหรือ
จ ากดัการประกอบธุรกิจของผูอ่ื้น ไม่ว่าโดยทางตรงหรือโดยทางออ้ม 

2. ในกรณีที่เอสซีจี เคมิคอลสม์ีสถานะเป็นผูม้ีอ  านาจเหนือตลาดตามที่กฎหมายก าหนด เอสซีจี เคมิคอลสต์อ้ง
หลีกเลี่ยงไม่ใชอ้  านาจเหนือตลาดไปในทางที่มิชอบ ไม่เป็นธรรม หรือไม่มีเหตุผลอันสมควร ที่อาจจะส่งผล
เป็นการบิดเบือนหรือขดัขวางกลไกของตลาด ไม่ว่าโดยทางตรงหรือโดยทางออ้ม 

3. เอสซีจี เคมิคอลสจ์ะไม่ด าเนินการใด ๆ อนัมีผลเป็นการยติุการแข่งขนักบัคู่แข่งในการประกอบธุรกิจ ไม่ว่าโดย
ทางตรงหรือโดยทางออ้ม รวมทัง้ตอ้งไม่แลกเปลี่ยนขอ้มลูทางธุรกิจ ท าความตกลงกบัคู่แข่ง คู่คา้ หรือลกูคา้ 
เพื่อลดหรือจ ากดัการแข่งขนัในตลาด  

4. หน่วยงานที่มีหน้าที่เก่ียวข้องกับการท าธุรกิจทั้งในและต่างประเทศต้องท าความเข้าใจและปฏิบัติตาม
กฎหมาย กฎเกณฑ ์นโยบาย ตลอดจนแนวปฏิบติัว่าดว้ยการแข่งขนัทางการคา้ของประเทศที่เขา้ไปท าธุรกิจ 
ซึ่งรวมถึงกรณีเขา้ซือ้กิจการ  

5. กรรมการ ผูบ้ริหาร และพนักงานเอสซีจี เคมิคอลสจ์ะตอ้งตระหนักอยู่เสมอว่าการปฏิบติัตามกฎหมายการ
แข่งขนัทางการคา้เป็นเรื่องส าคญัอย่างยิ่ง ในการด าเนินธุรกิจของเอสซีจี เคมิคอลส ์ตอ้งใชค้วามระมดัระวงั 
เพื่อให้มั่นใจว่าการประกอบธุรกิจของเอสซีจี เคมิคอลส ์เป็นไปตามกฎหมายการแข่งขันทางการค้า มี
จริยธรรมทางการคา้ ตลอดจนใหค้วามรูแ้ก่คู่คา้ของเอสซีจี เคมิคอลส ์เก่ียวกับความส าคัญของการปฏิบติั
ตามกฎหมายแข่งขนัทางการคา้ 
 

 



 

 

6. หน่วยงานที่มีหนา้ที่เก่ียวขอ้งกบัการท าธุรกรรมและการลงทุนตอ้งจดัใหม้ีระบบการควบคมุตรวจสอบ เพื่อให้
มั่นใจว่าไดด้  าเนินการตามกฎหมายแข่งขนัทางการคา้อย่างถูกตอ้งครบถว้น  

7. ในการปฏิบติังานใหเ้ป็นไปตามนโยบายฉบบันี ้ใหน้ าจรรยาบรรณเอสซีจี เคมิคอลส ์ และคู่มือบรรษัทภิบาล
เอสซีจี เคมิคอลส ์ไปใชใ้นการปฏิบติังานดว้ย 

8. การไม่ปฏิบติัตามนโยบายฉบบันีถื้อเป็นการกระท าที่ฝ่าฝืนจรรยาบรรณเอสซีจี เคมิคอลส ์

แนวปฏิบัติการแข่งขันทางการค้า 
แนวปฏิบติันีจ้ดัท าขึน้เพื่อใหข้อ้มลู ค าแนะน า และแนวทางปฏิบติัที่เหมาะสม เพื่อใหม้ั่นใจไดว้่าพนกังานเอสซีจี เคมิคอลส์
จะมีความรูค้วามเขา้ใจถึงหลกัการ เหตุผล และพฤติกรรมที่มีความเสี่ยงเขา้ข่ายเป็นความผิด โดยขอบเขตแนว
ปฏิบติันี ้ครอบคลมุถึง 
1. การด าเนินธุรกิจ การท าการคา้ และการลงทนุต่าง ๆ ของเอสซีจี เคมิคอลส ์ 
2. กรรมการบริษัทและพนักงานเอสซีจี เคมิคอลส ์ซึ่งหมายความรวมถึงพนักงานประจ าภายใตส้ัญญาจา้ง

แรงงาน พนกังานทดลองงาน และพนกังานที่มีสญัญาจา้งงานเป็นพิเศษ ซึ่งสงักดับริษัทในเอสซีจี เคมิคอลส์
ในทกุ ๆ ประเทศที่เอสซีจี เคมิคอลส ์ประกอบธุรกิจอยู่  

3. การท านิติกรรม สญัญา หรือการด าเนินการใด ๆ ของเอสซีจี เคมิคอลส ์กับผูอ่ื้นไม่ว่าจะเป็นนิติกรรมทาง
การเงิน ทางธุรกิจ หรือการด าเนินการเก่ียวกับทรพัยส์ิน เช่น การบริการ การซือ้ การขาย การว่าจา้ง การให้
ความช่วยเหลือทางการเงิน การสนบัสนุนทางดา้นเทคนิคหรือบุคลากร ฯลฯ (เรียกรวมกนัว่า "ธุรกรรม") กบัผู้
ประกอบธุรกิจอ่ืนที่ท าธุรกรรมกบักิจการ เช่น ผูจ้  าหน่ายสินคา้หรือวตัถุดิบใหแ้ก่กิจการ ลกูคา้ ผูซ้ือ้สินคา้จาก
กิจการไปขายต่อหรือใชเ้อง ผูใ้หบ้รกิารหรือรบับริการจากกิจการ (เรียกรวมกนัว่า "คู่คา้") และผูป้ระกอบธุรกิจ
ที่ด  าเนินกิจการอย่างเดียวกันกับกิจการ หรือเสนอสินคา้หรือบริการประเภทเดียวกันหรือชนิดอ่ืนที่สามารถ
ทดแทนสินคา้หรือบรกิารของกิจการ (เรียกรวมกนัว่า "คู่แข่ง")  

ในกรณีที่มีขอ้สงสัยเก่ียวกับการปฏิบัติตามแนวปฏิบัติการแข่งขันทางการคา้ ใหป้รึกษาผูบ้ังคับบัญชา หรือที่
ปรกึษากฎหมาย 

แนวปฏิบติันี ้แบ่งเป็น 3 ประเด็นหลกั ไดแ้ก่ 
1) ผูม้ีอ  านาจเหนือตลาดและการคา้ที่ไม่เป็นธรรม 
2) พฤติกรรมทางการคา้ 
3) พฤติกรรมการตกลงรว่มกนัที่มีผลเป็นการผกูขาด 

โดยมีรายละเอียด ดงัต่อไปนี ้

1. ผู้มีอ านาจเหนือตลาดและการค้าทีไ่ม่เป็นธรรม 
1.1 ผูม้ีอ  านาจเหนือตลาด 

หลักการส าคัญประการแรกของกฎหมายการแข่งขันทางการค้า คือการมุ่งควบคุมพฤติกรรมของ  
ผู้ประกอบธุรกิจที่มีสถานะเป็นผู้มีอ  านาจเหนือตลาด (Dominant Position) ซึ่งโดยทั่วไปหมายถึง  
ผู้ประกอบธุรกิจที่มีส่วนแบ่งตลาดและยอดเงินขายในสินค้าใดสินค้าหนึ่งจ านวนมาก เนื่องจาก
พฤติกรรมของผูม้ีอ  านาจเหนือตลาด จะส่งผลกระทบต่อการแข่งขันในตลาดอย่างมีนัยส าคัญ ทัง้ต่อ
ระบบการแข่งขนั คู่แข่ง คู่คา้ และผูบ้รโิภค ทัง้นี ้ตามพระราชบญัญัติการแข่งขนัทางการคา้ พ.ศ. 2560 
ล  าพงัการมีสถานะเป็นผูม้ีอ  านาจเหนือตลาดไม่เป็นความผิด แต่จะเป็นความผิดหากผูป้ระกอบธุรกิจที่
เป็นผูม้ีอ  านาจเหนือตลาดใชอ้ านาจตลาดที่ตนมีโดยมิชอบ (Abuse of Market Power) ซึ่งสามารถ
แยกไดเ้ป็นการใช้อ านาจแสวงหาประโยชน์โดยมิชอบ (Exploitative Abuse) หรือใชอ้  านาจในการ
จ ากดัคู่แข่ง (Exclusionary Abuse) 



 

 

ความหมายของ "ผูม้ีอ  านาจเหนือตลาด" ตามพระราชบญัญัติการแข่งขนัทางการคา้ พ.ศ. 2560 
 
 
 
 
 

 

การพิจารณาส่วนแบ่งตลาดและยอดขายของผูป้ระกอบธุรกิจนัน้จะนบัรวมส่วนแบ่งตลาดและยอดเงิน
ขายของบรษิัทในเครือดว้ย เนื่องจากถือว่าเป็นผูป้ระกอบธุรกิจที่มี "ความสมัพนัธก์นัในทางนโยบายหรือ
อ านาจสั่งการ" มีสถานะเสมือนเป็นหน่วยธุรกิจเดียวกนัที่ไม่มีการแข่งขนัระหว่างกนั ดงันัน้ แมบ้ริษัทใน
เครือของเอสซีจี เคมิคอลสร์ายใดรายหนึ่ง จะมีส่วนแบ่งตลาดไม่ถึงเกณฑท์ี่จะถือเป็นผูม้ีอ  านาจเหนือ
ตลาด เช่น มีส่วนแบ่งตลาดในสินคา้เม็ดพลาสติกนอ้ยกว่ารอ้ยละ 50 แต่หากน าส่วนแบ่งตลาดสินคา้
เม็ดพลาสติกของบริษัทอ่ืน ๆ ที่เป็นบริษัทในเครือมารวมเขา้ดว้ยกันแลว้ มีส่วนแบ่งตลาดสินคา้เม็ด
พลาสติกรวมกันรอ้ยละ 50 ขึน้ไป ก็จะถือว่าบริษัทในเครือทัง้กลุ่มเป็นผูม้ีอ  านาจเหนือตลาดในสินคา้
เม็ดพลาสติก  

ความหมายของ "ความสมัพันธ์กันในทางนโยบายหรืออ านาจสั่งการ" ตามพระราชบญัญัติการแข่งขนั
ทางการคา้ พ.ศ. 2560 

ในการพิจารณาว่าผู้ประกอบธุรกิจใดเป็นผู้มีอ  านาจเหนือตลาด จะพิจารณาส่วนแบ่งตลาดและ
ยอดขายของผูป้ระกอบธุรกิจรายนัน้ โดยเริ่มจากการพิจารณาก าหนดขอบเขตของตลาดที่เก่ียวเนื่องกัน 
(Relevant Market) เป็นล าดับแรก โดยน าเอาสินค้าหรือบริการที่สามารถใช้ทดแทนกันได้ เข้ามา
พิจารณาเพื่อค านวณหาส่วนแบ่งตลาดและยอดเงินขายของผูป้ระกอบธุรกิจรายนัน้ โดยสินคา้หรือ
บริการที่สามารถทดแทนกันได ้โดยหลกัการจะถือว่าอยู่ในตลาดสินคา้หรือบริการที่เก่ียวเนื่องกนั ซึ่ง
ความสามารถทดแทนกันไดน้ัน้ จะตอ้งพิจารณาในแง่มมุต่าง ๆ ที่เก่ียวขอ้ง ไม่ว่าจะเป็นคณุลักษณะ 
ราคา วตัถปุระสงคก์ารใชง้าน ช่องทางการจดัจ าหน่าย กลุม่ลกูคา้ มมุมองผูบ้รโิภค เป็นตน้     

"ผู้ประกอบธุรกิจซึ่งมีอ ำนำจเหนือตลำด" หมายถึง 
(1) ผูป้ระกอบธุรกิจที่มีส่วนแบ่งตลาดในปีที่ผ่านมาตัง้แต่รอ้ยละ 50 ขึ้นไปในตลาดสินคา้ใดสินคา้หนึ่ง หรือ

บริการใดบริการหนึ่ง และมียอดเงนิขายในปีทีผ่่านมาตัง้แต่ 1,000 ลา้นบาทขึน้ไป หรือ 
(2) ผูป้ระกอบธุรกิจสามรายแรกในตลาดสินคา้ใดสนิคา้หนึ่ง หรือบริการใดบริการหนึ่ง มีส่วนแบ่งตลาดในปีทีผ่่าน

มารวมกนัตัง้แต่รอ้ยละ 75 ขึน้ไป และมียอดเงนิขายในปีทีผ่่านมาแต่ละรายตัง้แต่ 1,000 ลา้นบาทขึน้ไป  

"ควำมสัมพันธ์กันในทำงนโยบำยหรืออ ำนำจส่ังกำร" หมำยถึง ความสมัพนัธ์ระหว่างผูป้ระกอบธุรกิจตัง้แต่สอง
รายขึ้นไป ที่มีแนวทาง นโยบาย หรือการบริหารจดัการอยู่ภายใตบุ้คคลทีมี่อ านาจสั่งการของผูป้ระกอบธุรกิจราย
เดยีวกนั 
"อ ำนำจส่ังกำร" หมายถึง อ านาจควบคมุอนัเนือ่งมาจากสาเหตใุดสาเหตหุนึ่ง ดงัต่อไปนี ้
(1) การถือหุน้ที่มีสิทธิออกเสียงในผูป้ระกอบธุรกิจรายหนึ่งเกินกว่ารอ้ยละหา้สิบของจ านวนสิทธิออกเสียงทัง้หมด

ของผูป้ระกอบธุรกิจนัน้ 
(2) การมีอ านาจควบคุมคะแนนเสยีงส่วนใหญ่ในทีป่ระชมุผูถ้ือหุน้ของผูป้ระกอบธุรกิจรายหนึ่งไม่ว่าโดยทางตรงหรือ

ทางออ้ม 
(3) การมีอ านาจควบคุมการแต่งตัง้หรือถอดถอนกรรมการในผูป้ระกอบธุรกิจรายหนึ่งตัง้แต่กึ่งหนึ่งของกรรมการทัง้หมด 

ไม่ว่าโดยทางตรงหรือทางออ้ม 
(4) การมีอ านาจสั่งการตาม (1) หรือ (2) ต่อไปเป็นทอด ๆ ทกุทอด โดยเริ่มจากการมีอ านาจดงักล่าวในผูป้ระกอบ

ธุรกิจในทอดแรก 



 

 

อย่างไรก็ดี บางกรณีผูป้ระกอบธุรกิจอาจไม่ถือเป็นผูม้ีอ  านาจเหนือตลาดแมจ้ะมีส่วนแบ่งตลาดหรือ
ยอดขายถึงเกณฑท์ี่กฎหมายก าหนด เนื่องจากพระราชบญัญัติการแข่งขนัทางการคา้ฯ ก าหนดใหน้ า
ปัจจัยสภาพการแข่งของตลาดสินคา้หรือบริการมาพิจารณาประกอบ ไม่ว่าจะเป็นจ านวนผูป้ระกอบ
ธุรกิจในตลาด หรือการเขา้สู่ตลาดของผูป้ระกอบธุรกิจรายใหม่ การขยายตลาดหรือขยายการผลิตของ
ผูป้ระกอบธุรกิจในตลาดนัน้ เป็นตน้ 

1.2 การคา้ที่ไม่เป็นธรรม 
นอกจากการควบคุมพฤติกรรมของผูม้ีอ  านาจเหนือตลาดแลว้ กฎหมายการแข่งขันทางการค้ายัง
ก าหนดหา้มไม่ใหผู้ป้ระกอบธุรกิจท าพฤติกรรมการค้าทีไ่ม่เป็นธรรม (Unfair Trade Practices) ไม่
ว่าผู้ประกอบธุรกิจดังกล่าวจะมีสถานะเป็นผู้มีอ านาจเหนือตลาดหรือไม่ก็ตาม  
อย่างไรก็ดี พฤติกรรมของผูป้ระกอบธุรกิจที่มีอ  านาจเหนือตลาดจะถูกจบัตามองและมีความเสี่ยงที่จะ
เป็นการกระท าที่ผิดกฎหมายแข่งขันทางการค้าได้ง่ายกว่า เนื่อ งจากกฎหมายต้องการควบคุม
พฤติกรรมของผูป้ระกอบธุรกิจรายใหญ่อย่างเครง่ครดักว่าผูป้ระกอบธุรกิจรายย่อย  
โดยพฤติกรรมการค้าที่ไม่เป็นธรรม (Unfair Trade Practices) อาจอยู่ในรูปแบบการกีดกันทาง
การคา้ การขดัขวางการประกอบธุรกิจของผูอ่ื้นทัง้ทางตรงหรือทางออ้ม หรือการสร้างขอ้จ ากดัในการ
ด าเนินธุรกิจของกิจการอ่ืน อนัสง่ผลใหผู้ป้ระกอบธุรกิจรายอ่ืนเดือดรอ้นและเสียเปรียบหรือไม่สามารถ
เขา้แข่งขนัในตลาด 
โดยหลกัการของกฎหมายการแข่งขนัทางการคา้ พฤติกรรมที่อาจเขา้ข่ายเป็นความผิดไม่ว่าจะเป็นส่วน
ของผูม้ีอ  านาจเหนือตลาด หรือการคา้ที่ไม่เป็นธรรม จะตอ้งเป็นพฤติกรรมที่ไม่มีเหตผุลอนัสมควรหรือ
อย่างไม่เป็นธรรม หากเป็นพฤติกรรมทางการคา้ที่มีเหตุผล มีความจ าเป็นสอดคลอ้งกับแนวทางการ
ประกอบธุรกิจปกติหรือประเพณีทางการค้า อาจถือว่าการกระท าดังกล่าวไม่เป็นความผิดตาม
กฎหมายแข่งขันทางการคา้ เช่น ในธุรกิจแฟรนไชส ์(Franchise) ที่ผูใ้หส้ิทธิ (Franchisor) ก าหนดให้
ผูร้บัสิทธิ (Franchisee) ตอ้งซือ้วัตถุดิบจาก Franchisor หรือจากบุคคลที่ Franchisor ก าหนด เพื่อ
รกัษามาตรฐานสินคา้หรือการใหบ้รกิารหรือการควบคมุคณุภาพ เป็นตน้  

2. พฤติกรรมทางการค้า 
พฤติกรรมของผู้มีอ  านาจเหนือตลาด และพฤติกรรมการค้าที่ไม่เป็นธรรม มีความหลากหลาย และมี
วตัถุประสงคแ์ตกต่างกนัไป แต่โดยทั่วไป สามารถแยกออกเป็น 2 กลุ่ม ไดแ้ก่ 1. พฤติกรรมดา้นราคา (Price 
Behavior) และ 2. พฤติกรรมอื่น ๆ (Non-Price Behavior) โดยมีรายละเอียดดงันี ้

2.1 ดา้นราคา (Price Behavior) 
การก าหนดหรือรกัษาระดบัราคาซือ้หรือราคาขายสินคา้หรือบริการที่ไม่เป็นธรรม มีลกัษณะพฤติกรรม
ที่เก่ียวขอ้ง ดงันี ้
2.1.1 การก าหนดราคารบัซือ้ต ่าอย่างไม่เป็นธรรม 

หมายถึง การก าหนดราคารบัซือ้สินคา้ เช่น วัตถุดิบ ในราคาที่ต  ่าอย่างไม่เป็นธรรม โดยการ
ก าหนดราคารบัซือ้หรือการปรบัราคารบัซือ้ลดลงใหต้ ่ากว่าราคาตลาดที่มีการแข่งขนัในภาวะ
การค้าปกติ หรือต ่ากว่าราคาที่เคยรับซือ้ ท าให้ผู ้จ  าหน่ายสินค้าหรือวัตถุดิบได้รับความ
เสียหาย และอาจสง่ผลใหคู้่แข่งขนัรายอ่ืนที่ซือ้วตัถุดิบนัน้ในราคาที่สงูกว่าไดร้บัความเสียหาย 
เนื่องจากตน้ทุนสงูกว่าไม่สามารถแข่งขนัได ้และตอ้งออกจากตลาดไปในที่สดุ พฤติกรรมนีม้กั
เกิดขึน้ในกรณีที่สินคา้หรือบริการนัน้มีจ านวนผูร้บัซือ้นอ้ยราย ผูซ้ือ้จึงสามารถใชอ้ านาจของ
ตนในการกดราคารบัซือ้ใหต้  ่ากว่าราคาตลาดหรือต ่ากว่าราคาที่เคยรบัซือ้โดยไม่มีเหตผุลได ้ 



 

 

2.1.2 การก าหนดราคารบัซือ้สงูอย่างไม่เป็นธรรม 
หมายถึง การก าหนดราคารบัซือ้สินคา้หรือวัตถุดิบอย่างไม่เป็นธรรม โดยการก าหนดราคารบั
ซือ้หรือการปรบัราคารบัซือ้สงูกว่าราคาตลาดที่มีการแข่งขันในภาวะการคา้ปกติ หรือสูงกว่า
ราคาที่เคยรบัซือ้ หรือสูงกว่าราคารบัซือ้ของคู่แข่งขันในตลาดที่มีการแข่งขันในภาวะการคา้
ปกติ ซึ่งส่งผลใหคู้่แข่งรายอ่ืนไม่สามารถซือ้ได ้หรือท าใหต้น้ทุนของคู่แข่งขันเพิ่มสูงขึน้มาก 
และไม่สามารถแข่งขนักบัตนได ้หรือท าใหผู้ป้ระกอบธุรกิจรายใหม่เขา้สูต่ลาดไดย้าก 
ทัง้นี ้ราคาที่รบัซือ้อาจจะสูงขึน้ไดใ้นกรณีเกิดภาวะสินคา้ขาดแคลน เนื่องจากความตอ้งการ
เพิ่มสงูขึน้อย่างรวดเรว็  

2.1.3 การก าหนดราคาจ าหน่ายต ่ากว่าทนุอย่างไม่เป็นธรรม 
การก าหนดราคาจ าหน่ายต ่ากว่าตน้ทุนรวม (Sale Below Cost) หมายถึง การก าหนดราคา
จ าหน่ายสินคา้หรือปรบัลดราคาจ าหน่ายต ่ากว่าตน้ทุนรวมเฉลี่ย (Average Total Cost) ซึ่ง
ประกอบดว้ย ตน้ทนุคงที่ (Fixed Cost) และตน้ทนุแปรผนั (Variable Cost) โดยผูท้ี่ขายสินคา้
ต ่ากว่าตน้ทุนรวมเฉลี่ยดังกล่าว สามารถรบัภาระการขาดทุนได้ในระยะเวลาหนึ่งได ้หรือ
สามารถน าก าไรของสินคา้อ่ืนมาชดเชย ท าใหผู้ป้ระกอบธุรกิจรายอ่ืนไม่สามารถแข่งขันได ้
หรือท าใหผู้ป้ระกอบธุรกิจรายใหม่ไม่กลา้ตดัสินใจเขา้สู่ตลาดเนื่องจากไม่คุม้กบัการลงทนุ  
ในกรณีที่เป็นการส่งเสริมการขายส าหรบัสินคา้ที่ออกสู่ตลาดใหม่ การขายสินคา้ต ่ากว่าทุน
อาจไม่เป็นความผิด อย่างไรก็ตาม การขายสินคา้ต ่ากว่าทุนดงักล่าว ไม่ควรจะมีระยะเวลาที่
นานเกินควร ซึ่งขึน้อยู่กับชนิดและประเภทของสินค้าหรือบริการ โดยปกติไม่ควรมีระยะ
เวลานานกว่า 1 เดือน ยกเวน้สินคา้ที่มีความจ าเป็นตอ้งรีบจ าหน่ายโดยเร็ว มิฉะนัน้จะเกิด
ความเสียหายได ้เช่น สินคา้เน่าเสียง่าย สินคา้ใกลห้มดอาย ุสินคา้ลา้สมยั เป็นตน้ 

2.1.4 การก าหนดราคาจ าหน่ายสงูอย่างไม่เป็นธรรม 
หมายถึง การก าหนดราคาจ าหน่ายสงูหรือปรบัราคาจ าหน่ายสงูขึน้มากอย่างไม่เป็นธรรม เมื่อ
เปรียบเทียบกับตน้ทุนการผลิตและการจ าหน่าย โดยไม่มีสาเหตุจากตน้ทุนที่เพิ่มสูงขึน้ หรือ
การปรบัราคาจ าหน่ายเพิ่มสูงขึน้มากกว่าตน้ทุนที่เพิ่มขึ ้นสูงขึน้ ซึ่งเป็นระดับราคาที่สูงกว่า
ราคาตลาดที่มีการแข่งขันในภาวะการคา้ปกติ เพื่อใหม้ีอัตราก าไรมากเกินควร หรือมากกว่า
อตัราก าไรที่เหมาะสมในภาวะการคา้ปกติของแต่ละธุรกิจ หรือมากกว่าอตัราก าไรที่เคยไดร้บั 
ซึ่งอาจก่อใหเ้กิดความเสียหายแก่ผูบ้ริโภคหรือผูป้ระกอบธุรกิจรายอ่ืน ๆ ที่เก่ียวขอ้ง 
ในกรณีที่เกิดภาวะสินคา้ขาดแคลน เนื่องจากความตอ้งการเพิ่มสูงขึน้อย่างรวดเร็ว และไม่
สามารถเพิ่มการผลิตใหเ้พียงพอต่อความตอ้งการที่เพิ่มขึน้ได ้ราคาจ าหน่ายเพิ่มสูงขึน้ได้
เฉพาะในช่วงเวลาที่เกิดภาวะสินคา้ขาดแคลน 

2.1.5 การก าหนดราคาจ าหน่ายเพื่อก าจดัคู่แข่ง (Predatory Pricing)  
หมายถึง การก าหนดราคาจ าหน่ายใหต้ ่ากว่าตน้ทุนแปรผันเฉลี่ย (Average Variable Cost) 
คือ ตน้ทุนที่ซือ้วัตถุดิบเพื่อผลิตสินคา้หรือตน้ทุนที่ซือ้สินคา้มาเพื่อจ าหน่าย ไม่รวมค่าใชจ้่าย
ขายและบริหาร และค่าใชจ้่ายอ่ืน ๆ ซึ่งผูท้ี่ท  าพฤติกรรมนี ้สามารถรบัภาระการขาดทุนใน
ระยะเวลาหนึ่งได ้หรือน าก าไรของสินคา้อ่ืนมาชดเชย ท าใหผู้ป้ระกอบธุรกิจรายอ่ืนไม่สามารถ
แข่งขนัไดแ้ละตอ้งออกไปจากตลาด และเมื่อคู่แข่งออกไปจากตลาดแลว้ จึงค่อยปรบัขึน้ราคา
ในภายหลงัเพื่อชดเชยผลขาดทุนในช่วงที่ผ่านมา อันท าใหท้ัง้ผูป้ระกอบธุรกิจและผูบ้ริโภค
ไดร้บัความเสียหาย ทั้งนี ้ไม่รวมถึงการส่งเสริมการขายสินคา้หรือบริการใหเ้ป็นที่รูจ้ักของ
ผูบ้ริโภค แต่ทัง้นีค้วรมีระยะเวลาไม่เกินกว่า 1 เดือน และไม่รวมถึงการระบายสินคา้ที่เน่าเสียง่าย 
สินคา้ใกลห้มดอาย ุสินคา้ลา้สมยั ใหห้มดไปโดยเร็ว รวมถึงผูป้ระกอบธุรกิจที่ตอ้งการเลิกกิจการ 



 

 

2.1.6 การก าหนดราคาที่แตกต่างกนักบัคู่คา้ (Price Discrimination) 
การเลือกปฏิบัติโดยการก าหนดราคาที่แตกต่างกันกับคู่คา้ โดยหลักการจะท าใหเ้กิดความ
ไดเ้ปรียบเสียเปรียบระหว่างคู่คา้ และเป็นการใชอ้  านาจในการเลือกปฏิบติัอย่างไม่เป็นธรรม 
อย่างไรก็ตาม หากมีขอ้เท็จจริงที่แตกต่างกัน เช่น คู่คา้อยู่ในอุตสาหกรรมและอยู่ในระดับที่
ต่างกนัในคนละตลาดกนั สินคา้ที่ขายมีคณุภาพต่างกนัหรือมีปริมาณต่างกนั หรือมีตน้ทุนใน
การขายใหแ้ก่คู่คา้แต่ละรายแตกต่างกนัมาก ผูป้ระกอบธุรกิจสามารถก าหนดราคาที่แตกต่าง
กนัได ้โดยไม่ถือว่าเป็นการท า Price Discrimination  
หลักการตามข้อนี ้ยังใช้บังคับกับเงื่อนไขอ่ืนนอกเหนือจากราคาด้วย เช่น การให้ส่วนลด
ทางการคา้ เงื่อนไขทางการคา้ ก าหนดระยะเวลาการใหส้ินเชื่อ วิธีการช าระเงิน วิธีการสง่มอบ
สินคา้ ที่แตกต่างกัน ทัง้ที่คู่คา้มีสถานะหรือคณุสมบติัที่เหมือนกนั เช่น บริษัทผูผ้ลิตสินคา้ราย
หนึ่งใหผ้ลตอบแทนเพื่อผูกมัดผูแ้ทนจ าหน่าย (Fidelity Rebate) โดยการเลือกใหส้่วนลดแก่
ผูแ้ทนจ าหน่ายแต่ละรายไม่เท่ากนั ทัง้ที่ผูแ้ทนจ าหน่ายมีสถานะทางการคา้เหมือนกนั (คู่คา้ทัง้
สองต่างเป็นผูแ้ทนจ าหน่ายรายใหญ่ สั่งสินคา้จ านวนมาก ท าการคา้มาเป็นระยะเวลานาน 
และพืน้ที่สง่สินคา้ใกลเ้คียงกนั) การปฏิบติัเช่นนีอ้าจถือไดว้่า เป็นการเลือกปฏิบติัที่แตกต่างกนั 

2.1.7 การก าหนดราคาขายต่อ (Resale Price Maintenance) 
การบงัคบัใหผู้ป้ระกอบธุรกิจอ่ืนตอ้งจ าหน่ายสินค้าหรือบริการตามราคาที่ก าหนด ท าใหไ้ม่มี
การแข่งขันดา้นราคาของตัวแทนจ าหน่ายหรือผูค้า้ปลีก เป็นพฤติกรรมที่ผิดต่อกฎหมายการ
แข่งขันทางการค้า ทั้งนี ้ การมีราคาแนะน า (Suggested Price / Recommended Price) 
เพื่อใหผู้ป้ระกอบธุรกิจอ่ืนที่น าสินคา้ไปจ าหน่ายต่อ เพื่อใชเ้ฉพาะเป็นแนวทางหรือขอ้แนะน า
ในการก าหนดราคาขายต่อที่ไม่มีสภาพบงัคบั ไม่ถือเป็นความผิดตามกฎหมาย  

2.2 พฤติกรรมอื่น ๆ ที่ไม่ใช่ราคา (Non-Price Behavior) 
นอกจากพฤติกรรมทางดา้นราคา การกระท าพฤติกรรมในรูปแบบอ่ืน ๆ ที่ไม่เก่ียวขอ้งกับราคาของ
สินคา้หรือบรกิารก็อาจเป็นความผิดได ้หากเป็นพฤติกรรมที่ไม่เป็นธรรมต่อผูป้ระกอบธุรกิจอ่ืน  
ส าหรบัรูปแบบของพฤติกรรมทางการคา้ที่ไม่เป็นธรรม ที่ไม่เก่ียวขอ้งกบัราคา (Non-price Behavior) 
มีดงัต่อไปนี ้
2.2.1 การจ ากดัสิทธิเฉพาะดา้นขอ้ตกลงทางการคา้ (Exclusive Dealing) 

การจ ากดัสิทธิเฉพาะดา้นขอ้ตกลงทางการคา้ทัง้ทางตรงและทางออ้ม ใหผู้ป้ระกอบธุรกิจอ่ืน
ต้องยอมรับเงื่อนไขที่ต้องปฏิบัติตามอย่างไม่เป็นธรรม โดยไม่มีผลต่อประสิทธิภาพหรือ
คุณภาพของสินค้าหรือการใหบ้ริการ รวมถึงการใหบ้ริการหลังการขาย เพื่อตอ้งการเป็นผู้
ผูกขาดในตลาดสินคา้หรือบริการดงักล่าวหรือกีดกนัไม่ใหบุ้คคลอ่ืนเขา้ท าสญัญากบัคู่คา้ของ
ผูป้ระกอบธุรกิจ เช่น การท่ีผูป้ระกอบธุรกิจหา้มผูแ้ทนจ าหน่ายที่รบัซือ้สินคา้จากตนไปขายต่อ 
ไม่ไหซ้ือ้สินคา้ของผูป้ระกอบธุรกิจรายอ่ืนมาขาย หรือการที่ผูป้ระกอบธุรกิจ หา้มไม่ใหผู้ท้ี่ขาย
วตัถุดิบใหแ้ก่ตน ขายวตัถุดิบใหแ้ก่คู่แข่งของตน ซึ่งหากผูแ้ทนจ าหน่าย หรือผูข้ายวตัถุดิบไม่
ยอมปฏิบัติตามจะถูกลงโทษ เช่น ไม่จ าหน่ายสินค้าให ้หรือจัดส่งสินค้าใหล้่าช้ากว่าปกติ 
หรือไม่ยอมรบัซือ้วตัถดิุบต่อไป เป็นตน้    

2.2.2 การขายพ่วง (Tying Arrangement) 
การก าหนดเงื่อนไขบังคับทั้งทางตรงหรือทางออ้มใหผู้ป้ระกอบธุรกิจอ่ืนหรือลูกคา้ ตอ้งซือ้
สินคา้อีกชนิดพรอ้มกนัโดยไม่มีทางเลือก ทัง้ที่สินคา้ดงักล่าวสามารถขายแยกจากกนัได ้หรือ
การขายพ่วงกันมิไดเ้กิดประโยชนม์ากนัก ส่งผลใหผู้ผ้ลิตสินคา้ชนิดอ่ืนที่มีการขายพ่วงกับ
สินคา้หลกัไม่สามารถจ าหน่ายสินคา้หรือไม่สามารถแข่งขนัได ้และน าไปสูก่ารผกูขาด  



 

 

อย่างไรก็ดี สินคา้ที่มีการบังคับขายพ่วงโดยมีวัตถุประสงคเ์พื่อประสิทธิภาพในการใช้งาน
สินคา้ที่เป็นสินคา้หลัก หรือสินคา้ที่มีการรบัประกันคุณภาพ หรือเพื่อป้องกันมิใหเ้กิดความ
เสียหายหรือผลกระทบต่อประสิทธิภาพของสินคา้ เช่น เครื่องถ่ายเอกสารกับผงหมึก หากใช้
ผงหมึกที่ไม่มีประสิทธิภาพอาจส่งผลท าให้เครื่องถ่ายเอกสารเสียหายได้ อาจไม่ถือเป็น
ความผิดตามกฎหมาย นอกจากนี ้กรณีการส่งเสริมการขายโดยหากผูป้ระกอบธุรกิจอ่ืนหรือ
ลูกคา้ซือ้สินคา้รวมกันจะถูกกว่าซือ้แยกกัน (ผูป้ระกอบธุรกิจอ่ืนหรือลูกคา้ยังคงมีสิทธิเลือกซือ้) 
เช่นนีไ้ม่ถือว่าเป็นความผิดตามกฎหมาย 

2.2.3 การจ ากดัสิทธิดา้นอาณาเขต (Territories Division) 
การจ ากดัสิทธิดา้นอาณาเขตหรือพืน้ที่การจ าหน่ายทัง้ทางตรงและทางออ้มใหผู้ป้ระกอบธุรกิจ
อ่ืนตอ้งยอมรบัเงื่อนไข และปฏิบติัตามอย่างไม่เป็นธรรม เพื่อจ ากดัพืน้ที่ขาย หรือการก าหนด
กลุ่มลูกค้าเฉพาะในแต่ละพื ้นที่ เพื่อแบ่งพื ้นที่จ  าหน่าย โดยไม่มีผลต่อประสิทธิภาพหรือ
คุณภาพของสินคา้หรือการใหบ้ริการ เป็นความผิด เช่น เอสซีจี เคมิคอลสก์ าหนดใหผู้ ้แทน
จ าหน่ายของเอสซีจี เคมิคอลส ์จ าหน่ายสินคา้เฉพาะภายในเขตอ าเภอเมือง จงัหวดัเชียงใหม่ 
และหา้มผูแ้ทนจ าหน่ายเสนอขายสินคา้นอกเขตอ าเภอเมือง จังหวัดเชียงใหม่ เป็นตน้ ทัง้นี ้
หากผูแ้ทนจ าหน่ายไม่ปฏิบัติตามจะถูกลงโทษ เช่น ไม่จ าหน่ายสินคา้ให ้ลดปริมาณการส่ง
สินคา้ใหต้ ่ากว่าที่เคยไดร้บัตามปกติ  

2.2.4 การปฏิเสธที่จะจ าหน่ายสินคา้หรือบรกิารใหแ้ก่คู่คา้ (Refusal to Supply) 
การปฏิเสธไม่ท าธุรกรรมกบัผูป้ระกอบธุรกิจรายใดรายหนึ่งถือเป็นเรื่องปกติที่เกิดขึน้ไดใ้นการ
ท าธุรกิจ ซึ่งอาจท าเพราะมีเหตผุลที่สมควร เช่น ความไม่คุม้ค่าในการลงทุน ขอ้จ ากดัในการ
ขนสง่ หรือผูซ้ือ้มีประวติัทางการคา้ที่ไม่น่าเชื่อถือ มีประวติัการคา้งช าระ หรือเอสซีจี เคมิคอลส์
มีสินคา้ไม่เพียงพอต่อการจ าหน่าย แต่การปฏิเสธโดยไม่มีเหตผุลอนัสมควร เช่น การปฏิเสธไม่
ท าธุรกรรมกับผู้ประกอบธุรกิจที่เป็นคู่คา้หรือลูกคา้ของคู่แข่ง อาจถูกพิจารณาว่าเป็นการ
กระท าเพื่อกีดกนัผูป้ระกอบธุรกิจรายอ่ืนได ้  

2.2.5 การก าหนดปรมิาณการซือ้ และปรมิาณการขายสินคา้ของคู่คา้ (Quantity Forcing) 
หมายถึง การก าหนดใหคู้่คา้ที่ซือ้สินคา้หรือรบับริการจากตน ตอ้งซือ้สินคา้หรือบริการตาม
ปริมาณที่ก าหนดเท่านั้น หรือก าหนดใหคู้่คา้ตอ้งจ าหน่ายสินค้าหรือบริการให้กับลูกค้าใน
ปริมาณที่ก าหนด โดยการก าหนดปริมาณ อาจก าหนดเป็นจ านวนที่ชดัเจน ก าหนดปริมาณขัน้ต ่า
หรือขัน้สงู หรือก าหนดเป็นขัน้ก็ได ้อย่างไรก็ตาม การก าหนดปริมาณขัน้ต ่าในการสั่งซือ้ อาจ
ไม่เป็นความผิด หากมีเหตุผลทางธุรกิจที่สามารถอธิบายได ้เช่น ความคุม้ทุนในการด าเนินการ 
เป็นตน้ 

2.2.6 การจ ากดัการจดัหาสินเชื่อของผูป้ระกอบธุรกิจรายอ่ืน 
หมายถึง การก าหนดใหคู้่คา้รายใดรายหนึ่งตอ้งจัดหาสินเชื่อจากผูป้ระกอบธุรกิจที่ก าหนด 
หรือก าหนดหา้มไม่ใหคู้่คา้จัดหาสินเชื่อจากผูป้ระกอบธุรกิจรายใดรายหนึ่ง โดยไม่ไดก้ าหนด
เป็นลายลกัษณอ์กัษรและไม่ไดแ้จง้ใหคู้่คา้ทราบล่วงหนา้ภายในระยะเวลาอันสมควร หากไม่
ปฏิบติัตามจะมีบทลงโทษ เช่น ไม่ขายสินคา้ให ้หรือไม่ใหส้่วนลดตามที่เคยให ้เป็นตน้ เวน้แต่
มีเหตผุลอนัสมควรที่สามารถอธิบายไดใ้นทางธุรกิจ เช่น ผูใ้หส้ินเชื่ออยู่ระหว่างการถกูฟ้องรอ้ง
คดีลม้ละลาย เป็นตน้ ทัง้นี ้การแนะน าผูใ้หส้ินเชื่อใหคู้่คา้ โดยไม่ไดม้ีสภาพบงัคับ คู่คา้ยังมี
อิสระในการเลือกเองว่าจะจดัหาสินเชื่อจากแหลง่ใด ไม่เป็นความผิด 



 

 

2.2.7 การจ ากดัปรมิาณสินคา้หรือบรกิาร 
การจ ากดัปรมิาณสินคา้หรือบรกิาร ไดแ้ก่ การระงบั ลด หรือจ ากดัการบรกิาร การผลิต การซือ้ 
การจ าหน่าย การสง่มอบ หรือการน าเขา้มาในราชอาณาจกัร (เช่น การลดการผลิต การท าลาย
สินคา้ในสต็อก หรือการกระท าใด ๆ เพื่อกีดกนัการน าเขา้สินคา้)  
การจ ากดัปรมิาณสินคา้หรือบริการที่เป็นความผิดตามกฎหมาย จะตอ้งเป็นการกระท าที่มีเจตนา
เพื่อควบคมุปรมิาณของสินคา้หรือบรกิารในตลาดใหต้ ่ากว่าความตอ้งการตลาด โดยมุ่งหวงัให้
ราคาสินคา้หรือบริการเพิ่มสูงขึน้ อันก่อใหเ้กิดความเสียหายแก่ผูบ้ริโภค โดยไม่มีเหตุผลอัน
สมควร ทัง้นี ้การกระท าดังกล่าวอาจมีความเชื่อมโยงกับพฤติกรรมดา้นราคาดว้ย เนื่องจาก
การจ ากดัปรมิาณสินคา้หรือบรกิารย่อมน าไปสู่การก าหนดราคาจ าหน่ายอย่างไม่เป็นธรรม 

2.2.8 การแทรกแซงการประกอบธุรกิจของผูป้ระกอบธุรกิจอ่ืน 
การแทรกแซงการประกอบธุรกิจของผูป้ระกอบธุรกิจอ่ืน ๆ อย่างไม่เป็นธรรม โดยไม่มีเหตุผล
ในทางการค้าปกติ ส่งผลใหเ้กิดความเสียหายแก่ผู้ประกอบธุรกิจรายอ่ืนในทางเศรษฐกิจ 
(Economic Loss) เช่น การสูญเสียรายได ้สูญเสียมูลค่าตลาด (Market Value) ของสินค้า
หรือบรกิาร หรือสญูเสียโอกาสในการผลิตสินคา้หรือบริการ  
ตวัอย่างพฤติกรรมที่ถือเป็นการแทรกแซงผูป้ระกอบธุรกิจอื่น ไดแ้ก่  
• การเขา้ไปแทรกแซง หรือกลั่นแกลง้ผูป้ระกอบธุรกิจรายอ่ืนโดยวิธีการใด ๆ เพื่อใหป้ระสบ

ความยากล าบากในการด าเนินธุรกิจ เช่น ก าหนดใหค้ณุภาพสินคา้ของเอสซีจี เคมิคอลส์
ไม่สามารถใชร้ว่มกบัสินคา้ของคู่แข่งไดโ้ดยไม่มีเหตผุลที่เก่ียวขอ้งกบัประสิทธิภาพใชง้าน  

• ก าหนดใหคู้่คา้ตอ้งไดร้บัความเห็นชอบในการด าเนินธุรกิจจากตน  
• การเขา้ควบคมุการแต่งตัง้พนกังานของคู่คา้ 
• บงัคับเรียกค่าตอบแทนจากคู่คา้ในรูปแบบต่าง ๆ หรือขอแบ่งผลประโยชนเ์พื่อแลกกับ

สิทธิในการซือ้สินคา้ของเอสซีจี เคมิคอลส ์เช่น ค่าด าเนินการ ค่าแป๊ะเจี๊ยะ  
• บงัคบัใหคู้่คา้ปฏิเสธการจ าหน่ายสินคา้หรือไม่ติดต่อธุรกิจกบัผูป้ระกอบธุรกิจรายอ่ืน โดย

ไม่มีเหตผุลทางการคา้ปกติ  
• การแทรกแซงการบริหารงานภายในของคู่แข่ง โดยการใช้สิทธิออกเสียง การแต่งตั้ง

ผูบ้รหิาร หรือวิธีอ่ืนใดในธุรกิจของคู่แข่ง 
2.2.9 การกระท าทางการค้าด้วยประการใด ๆ เพื่อให้ได้มาซึ่งข้อมูลความลับทางการค้า หรือ

เทคโนโลยีของผูอ่ื้น 
หมายถึง การกระท าใด ๆ เพื่อใหไ้ดม้าซึ่งขอ้มูลความลับทางการคา้ หรือเทคโนโลยีของผู้
ประกอบธุรกิจอ่ืนหรือขอ้มลูที่เป็นประโยชนต่์อการผลิต จ าหน่าย หรือด าเนินธุรกรรมใด ๆ ของตน 
โดยไม่ไดร้บัความยินยอมจากผูท้ี่เป็นเจา้ของหรือมีสิทธิในขอ้มลูนัน้ ๆ ไม่ว่าโดยวิธีใด ๆ ก็ตาม 
และมีเจตนาเพื่อใชใ้นการท าลาย ขดัขวาง กีดกนั จ ากดัการประกอบธุรกิจของผูป้ระกอบธุรกิจอ่ืน 
หรือท าใหเ้กิดความป่ันป่วนในการคา้ปกติ 

2.2.10 การกระท าทางการคา้ที่ไม่เป็นธรรมที่เก่ียวเนื่องจากการใชส้ิทธิทรพัยส์ินทางปัญญา 
สิทธิในทรพัยส์ินทางปัญญา เช่น ลิขสิทธิ์ สิทธิบตัร เคร่ืองหมายการคา้ เป็นสิทธิท่ีกฎหมายให้
ความคุม้ครอง โดยมีวตัถุประสงคเ์พื่อใหเ้กิดแรงจงูใจในการลงทนุ วิจยั และพฒันานวตักรรม
ในการผลิตสินคา้หรือบริการ อย่างไรก็ตาม หากเจา้ของสิทธิในทรพัยส์ินทางปัญญาใชส้ิทธิ
เพื่อผกูขาดและจ ากดัการแข่งขนัในตลาดเกินความจ าเป็น และมีผลเป็นการท าลาย ท าใหเ้สียหาย 



 

 

ขดัขวาง กีดกนั หรือจ ากดัการประกอบธุรกิจ ก็อาจมีความผิดได ้โดยตอ้งพิจารณาเป็นราย
กรณีไป  
ตวัอย่างการใชส้ิทธิในทรพัยส์ินทางปัญญาที่เป็นการจ ากดัการแข่งขนัเกินความจ าเป็น ไดแ้ก่ 
• ท าขอ้ตกลงใหใ้ชส้ิทธิ (license agreement) ที่ก าหนดใหผู้ร้บัสิทธิ (licensee) ตอ้งจ่าย

ค่าสิทธิ (royalty fee) เป็นระยะเวลานานกว่าระยะเวลาที่ทรพัยส์ินทางปัญญาดังกล่าว
ได้รับความคุ้มครองตามกฎหมาย (เช่น ก าหนดให้คงจ่ายค่าสิทธิแม้ว่าสิทธิบัตรจะ
หมดอายไุปแลว้) 

• การก าหนดเงื่อนไขการใหใ้ชส้ิทธิที่มีลกัษณะเป็นการกีดกนัผูอ่ื้น เช่น มีขอ้หา้มซือ้สินคา้
หรือหา้มใชบ้ริการของคู่แข่ง โดยไม่มีความจ าเป็นหรือเก่ียวขอ้งกบัประสิทธิภาพหรือการ
ใชง้านทรพัยส์ินทางปัญญาที่ให ้

• การก าหนดเงื่อนไขการใหใ้ชส้ิทธิที่ท าใหผู้ร้บัสิทธิ ( licensee) ตอ้งเสียเปรียบมากกว่า
ปกติ เช่น ขอ้ตกลงหา้มฟ้องผูใ้หส้ิทธิ (licensor) 

• ข้อตกลงอ่ืน ๆ ที่เป็นการใช้สิทธิในทรัพย์สินทางปัญญาเกินกว่าขอบเขตที่กฎหมาย
ก าหนด 

3. พฤติกรรมการตกลงร่วมกันทีม่ีผลเป็นการผูกขาด 
นอกจากพฤติกรรมของผูม้ีอ  านาจเหนือตลาด และพฤติกรรมการคา้ที่ไม่เป็นธรรม กฎหมายแข่งขนัทางการคา้
ยงัหา้มมิใหผู้ป้ระกอบธุรกิจสมคบคิดกนั ท าความตกลงกนัอนัมีผลเป็นการผูกขาด จ ากดัหรือลดการแข่งขัน
ในตลาดสินคา้ใดสินคา้หนึ่งหรือบริการใดบริการหนึ่ง (การฮัว้) ไม่ว่าจะเป็นการตกลงร่วมกันทางตรงหรือ
ทางออ้มระหว่างผูป้ระกอบธุรกิจดว้ยกนัเองหรือระหว่างผูป้ระกอบธุรกิจกบัคู่คา้ และไม่ว่าจะเป็นลายลกัษณ์
อกัษรหรือไม่  
ผลกระทบจากพฤติกรรมการฮัว้ ท าใหก้ารแข่งขนัระหว่างผูป้ระกอบธุรกิจหมดไป ราคาหรือปรมิาณของสินคา้
หรือบริการไม่ไดเ้กิดจากตน้ทุนการผลิตสินคา้หรือบริการ และปริมาณความตอ้งการสินคา้หรือบริการใน
ตลาด แต่จะเกิดจากความตอ้งการของผูป้ระกอบธุรกิจที่ร่วมกันก าหนดราคาและปริมาณของสินคา้หรือ
บรกิารว่าตอ้งการใหอ้ยู่ในระดบัใด และตอ้งการจะใหไ้ดร้บัผลก าไรตอบแทนส าหรบัตนเองในระดบัใด โดยผูท้ี่
ไดร้บัผลกระทบจากการกระท าดงักลา่วคือผูบ้รโิภคที่ไม่สามารถเลือกซือ้สินคา้หรือบรกิารไดอ้ย่างเป็นอิสระ  
ผูป้ระกอบธุรกิจจะตอ้งหลีกเลี่ยงพฤติกรรมที่มีความเสี่ยงที่อาจน าไปสู่หรืออาจถูกตัง้ขอ้สงสยัว่าไดม้ีการฮั้วกัน 
เช่น การติดต่อ หารือ หรือแลกเปลี่ยนขอ้มลูทางการคา้ที่เป็นความลบักบัคู่แข่งหรือในที่ประชมุสมาคมการคา้ 
เช่น ราคาขาย แผนการตลาด ตน้ทนุการผลิต  

3.1 การตกลงรว่มกนัระหว่างคู่แข่ง 
เป็นการตกลงร่วมกันที่ส่งผลกระทบต่อตลาดอย่างรา้ยแรง โดยเป็นการตกลงร่วมกันระหว่าง
คู่แข่งที่ท าธุรกิจในตลาดเดียวกันตัง้แต่สองรายขึน้ไป ท าใหเ้กิดการผูกขาดหรือจ ากัดการแข่งขัน
ในตลาด พฤติกรรมการตกลงร่วมกันอาจเกิดโดยทางตรงหรือทางออ้ม ซึ่งสามารถเกิดไดห้ลาย
ลกัษณะ ดงันี ้ 
3.1.1 การรว่มกนัฮัว้ประมลูหรือการประกวดราคาสินคา้หรือบรกิาร (Bid-Rigging) 

ไดแ้ก่ พฤติกรรมที่ผูป้ระกอบธุรกิจท าความตกลงกนัก าหนดตวัผูช้นะการประมลูหรือการ
ประกวดราคา ซึ่งอาจกระท าโดยการตกลงกันไม่เขา้ร่วมการประมูลหรือการประกวด
ราคานัน้ หรือผูป้ระกอบธุรกิจอาจเขา้รว่มในการเสนอราคาในราคาที่สงูกว่า เพื่อช่วยใหผู้ ้
ที่ถกูก าหนดตวัชนะการประมลู 



 

 

3.1.2 การก าหนดราคาขายหรือราคาซือ้เป็นราคาเดียวกนั (Price Fixing) 
โดยปกติผู้ประกอบธุรกิจควรจะก าหนดราคาขายสินค้าของตนเองอย่างเป็นอิสระ 
กฎหมายการแข่งขนัทางการคา้จึงหา้มไม่ใหผู้ป้ระกอบธุรกิจตกลงกันก าหนดราคาขาย
สินคา้หรือบริการหรือก าหนดราคาเป็นไปตามที่ตกลงกนัไว ้ทัง้นี ้การก าหนดราคานัน้ไม่
จ าเป็นจะตอ้งเป็นราคาที่เท่ากัน อาจก าหนดเป็นช่วงราคาก็ได ้และหมายความรวมถึง
การท าขอ้ตกลงอ่ืน ๆ เช่น การก าหนดมูลค่าหรืออัตราส่วนในการขึน้หรือการลดราคา
ขายหรือราคาซือ้ การก าหนดช่วงราคาขายหรือราคาซือ้ การก าหนดราคาขาย/ซือ้ต ่าสุด
หรือสูงสุด การก าหนดสูตรค านวณราคาขาย/ซือ้ การก าหนดส่วนลด หรือส่วนลดตาม
เปา้หมาย (Rebate, Discounts) การก าหนดระยะเวลาช าระเงิน (Credit Term) และการ
ก าหนดโครงสรา้งหรือองคป์ระกอบของราคาขาย/ซือ้ (Pricing Method) ดว้ย 

3.1.3 การจ ากดัปรมิาณสินคา้หรือบรกิาร (Quantity Limitation)  
เช่นเดียวกนักับการก าหนดราคาสินคา้ โดยปกติผูป้ระกอบธุรกิจควรจะก าหนดปริมาณ
สินคา้ที่ตนจะน าออกขายในตลาดอย่างเป็นอิสระ กฎหมายการแข่งขันทางการคา้จึง
ก าหนดใหพ้ฤติกรรมที่ผูป้ระกอบธุรกิจร่วมกันก าหนดปริมาณผลิต ซือ้ จ าหน่าย หรือ
บริการ หรือจ ากดัปริมาณ เป็นความผิด เช่น การก าหนดโควตาหรือสดัส่วนในการผลิต 
หรือการจ าหน่ายสินคา้ในช่วงเวลาใดช่วงเวลาหนึ่งใหต้  ่ากว่าความตอ้งการของตลาด  

3.1.4 การแบ่งพืน้ที่ (Territory Allocation)  
ไดแ้ก่ พฤติกรรมที่ผูป้ระกอบธุรกิจตกลงกันก าหนดแบ่งพืน้ที่ในการจ าหน่ายสินคา้หรือ
บริการ เพื่อใหผู้ป้ระกอบธุรกิจรายอ่ืนไม่จ าหน่ายสินคา้หรือบริการในพืน้ที่เดียวกันและ
จะไม่แข่งขนัขา้มเขตกนั ผูป้ระกอบธุรกิจอาจตกลงกนัแบ่งพืน้ที่เพื่อผลดักนัเขา้จ าหน่าย
สินคา้หรือบรกิารก็ได ้การแบ่งพืน้ที่รวมถึงการแบ่งพืน้ที่เพื่อซือ้สินคา้หรือบริการ และการ
แบ่งพืน้ที่เพื่อผลดักันเขา้ซือ้สินคา้หรือบริการเพื่อสรา้งอ านาจตลาดในการซือ้ดว้ย และ
รวมไปถึงการที่ผูป้ระกอบธุรกิจร่วมกันแบ่งหรือจัดสรรลูกคา้เพื่อจ าหน่าย หรือซือ้สินคา้
หรือบรกิารดว้ย 

3.1.5 การก าหนดเงื่อนไขอ่ืน ๆ ที่เป็นการครอบครองหรือควบคุมตลาด บิดเบือนกลไกตลาด 
การรว่มกนัควบคมุตลาด  
คือ พฤติกรรมใด ๆ ของผูป้ระกอบธุรกิจที่มีลักษณะเป็นการวางแผนการตลาดร่วมกัน
เพื่อครอบครองตลาด การก าหนดตัวผู้มีสิทธิประกอบธุรกิจ และการร่วมกันก าหนด
รายการสินคา้หรือบรกิารท่ีจะจ าหน่ายในตลาด 

3.1.6 การรว่มกนัลดคณุภาพสินคา้หรือบรกิารใหต้ ่าลงกว่าที่เคยผลิต จ าหน่าย โดยยงัคงราคา
เท่าเดิมหรือสงูขึน้  
คือ การตกลงกนัลดคณุภาพหรือมาตรฐานของสินคา้หรือบริการ ซึ่งอาจจะมีผลเป็นการ
ลดตน้ทนุของสินคา้หรือบรกิารนัน้ แต่ยงัสามารถจ าหน่ายไดใ้นราคาเดิมหรือขึน้ราคา 
ทัง้นี ้หากเป็นการกระท าระหว่างผูป้ระกอบธุรกิจที่มีความสมัพนัธก์นัในทางนโยบายหรือ
อ านาจสั่งการ การกระท าดงักลา่วไดร้บัการยกเวน้ไม่ถือเป็นความผิด  

3.2 การตกลงรว่มกนัระหว่างผูป้ระกอบธุรกิจกบัคู่คา้หรือคู่แข่ง  
เป็นการตกลงร่วมกันที่ไม่ส่งผลกระทบรา้ยแรงต่อตลาด โดยเป็นการตกลงร่วมกันระหว่างผู้
ประกอบธุรกิจอ่ืนซึ่งอาจจะเป็นคู่คา้หรือคู่แข่งในตลาดใด ๆ ก็ได ้(ไม่จ าเป็นตอ้งตลาดเดียวกัน) 
เช่น การตกลงกนัระหว่างผูผ้ลิตกบัผูค้า้ปลีกหรือผูจ้ดัจ าหน่าย (Distributor)  



 

 

รูปแบบพฤติกรรมการตกลงกันระหว่างผูป้ระกอบธุรกิจกับคู่คา้หรือคู่แข่งนีม้ีลักษณะคล้ายกับ
การตกลงกนัระหว่างคู่แข่งตามที่ไดก้ล่าวมาแลว้ขา้งตน้ โดยเมื่อเป็นการตกลงสมคบกนัผูกขาด
หรือจ ากดัการแข่งขนัย่อมถือเป็นการกระท าความผิดกฎหมายแข่งขนัทางการคา้ พฤติกรรมการ
ตกลงกนัระหว่างผูป้ระกอบธุรกิจกบัคู่คา้ที่จะมีลกัษณะเป็นการผิดกฎหมายแข่งขนัทางการคา้มีดงันี ้
3.2.1 การร่วมกันก าหนดราคาซือ้หรือขาย (Price Fixing) จ ากัดปริมาณสินค้าหรือบริการ 

(Quantity Limitation) หรือก าหนดแบ่งพืน้ที่ (Territory Allocation)  
ไม่ว่าโดยทางตรงหรือทางออ้มที่ส่งผลต่อราคาสินคา้หรือบริการ พฤติกรรมเหล่านีค้ลา้ย
กบัการตกลงระหว่างคู่แข่งตามที่กลา่วมาในขอ้ 2.1 แต่จะต่างกนัตรงที่กรณีนี ้ผูป้ระกอบ
ธุรกิจตอ้งไม่ใช่คู่แข่งในตลาดเดียวกนั 

3.2.2 การรว่มกนัลดคณุภาพสินคา้หรือบรกิารใหต้ ่าลงกว่าที่เคยผลิต จ าหน่าย โดยยงัคงราคา
เท่าเดิมหรือสงูขึน้  
ทัง้นี ้การลดคุณภาพสินคา้หรือบริการของผูป้ระกอบธุรกิจแต่ละรายอาจมีรายละเอียด
แตกต่างกนัก็ได ้ 

3.2.3 การรว่มกนัแต่งตัง้ใหบ้คุคลเพียงคนเดียวเป็นผูจ้  าหน่ายสินคา้หรือบรกิารอย่างเดียวกนั  
โดยการแต่งตัง้จะท าเป็นแบบลายลกัษณ์อักษร หรือรูปแบบอ่ืนก็ได ้โดยบุคคลที่ไดร้บั
การแต่งตั้ง อาจเป็นบุคคลธรรมดาหรือนิติบุคคล ที่ได้รับการแต่งตั้งให้เป็นผู้แทน
จ าหน่ายสินคา้ หรือการบรกิารในตลาดประเภทเดียวกนั 

3.2.4 การตกลงร่วมกันก าหนดเงื่อนไขหรือวิธีปฏิบัติทางการคา้ใหผู้ป้ระกอบธุรกิจแต่ละราย
ปฏิบติัตามเพื่อลดหรือจ ากดัการแข่งขนั ไม่ว่าจะเป็นการก าหนดโดยตรงหรือโดยออ้ม  
นอกจากนีแ้ลว้ ยงัมีขอ้ควรระวงัว่าอาจมีการประกาศก าหนดรูปแบบพฤติกรรมที่ถือเป็น
การตกลงกันในรูปแบบอ่ืน ๆ ใหถื้อเป็นพฤติกรรมที่เป็นความผิดตามกฎหมายแข่งขัน
ทางการค้าอีกด้วย ดังนั้นจึงควรเฝ้าติดตามว่ามีการประกาศกฎกระทรวงดังกล่าว
เพิ่มเติมหรือไม่ 
อย่างไรก็ตาม การตกลงกนัระหว่างผูป้ระกอบธุรกิจกบัคู่คา้อาจไดร้บัยกเวน้ไม่ถือว่าเป็น
พฤติกรรมที่ผิดกฎหมายแข่งขนัทางการคา้ โดยส านกังานคณะกรรมการการแข่งขนัทาง
การคา้จะพิจารณาเป็นรายกรณี (Case by Case) โดยค านึงถึงปัจจยัและสภาพแวดลอ้ม
ที่เก่ียวข้องต่าง ๆ เนื่องจากอาจเป็นการกระท าที่มีเหตุผล ความจ าเป็นทางธุรกิจ
สอดคลอ้งกบัแนวทางการประกอบธุรกิจปกติ หรือประเพณีทางการคา้ 
ตวัอย่างการกระท าการตกลงรว่มกนัระหว่างผูป้ระกอบธุรกิจกบัคู่คา้ที่อาจไดร้บัยกเวน้ไม่
ถือเป็นความผิดตามกฎหมาย ที่มีลกัษณะ ดงันี ้ 
(1) การกระท าระหว่างผูป้ระกอบธุรกิจที่มีความสมัพนัธก์ันในทางนโยบายหรืออ านาจ

สั่งการตามหลกัเกณฑท์ี่กฎหมายก าหนด  
(2) การด าเนินการเพื่อพัฒนาการผลิต การจดัจ าหน่ายสินคา้ สรา้งความกา้วหน้าทาง

เทคนิคหรือเศรษฐกิจ  
(3) การประกอบธุรกิจแบบแฟรนไชส ์(Franchise) ตัวแทนจ าหน่ายที่ได้รับอนุญาต 

(Authorized Dealer) หรือ license ที่ผูป้ระกอบธุรกิจจ าเป็นตอ้งท าความตกลงบาง
ประการ เช่น การรกัษามาตรฐานของสินคา้หรือบรกิาร การควบคมุคณุภาพ ที่อาจมี
การก าหนดราคาสินคา้ใหเ้ป็นมาตรฐานเดียวกนั การก าหนดใหซ้ือ้วตัถดิุบจากแหล่ง
ที่ก าหนด เป็นตน้ 



 

 

(4) ลกัษณะขอ้ตกลงหรือรูปแบบธุรกิจตามที่ก าหนดในกฎกระทรวงตามค าแนะน าของ
คณะกรรมการ 
โดยที่การตกลงร่วมกันตามวรรคหนึ่ง (2) และ (3) ตอ้งไม่สรา้งขอ้จ ากัดที่เกินกว่า
ความจ าเป็นและเป็นขอ้จ ากัดที่สมเหตุสมผล และไม่ก่อใหเ้กิดอ านาจผูกขาด หรือ
จ ากดัการแข่งขนัในตลาดนัน้อย่างมีนยัส าคญั โดยค านึงถึงผลกระทบต่อผูบ้รโิภคใน
ดา้นราคา คณุภาพ ปรมิาณ หรือทางเลือกของการใชส้ินคา้หรือบรกิารนัน้ดว้ย  

 
นโยบายฉบบันีใ้หม้ีผลใชบ้งัคบัตัง้แต่วนัที่ 30 มีนาคม 2565  
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 -ลงนามโดย- 
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